GmbH

unser[nELd=s

Wir vermarkten lhre Immobilie.
Sie lehnen sich zurtick.
Tiefenentspannt verkaufen.
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Unsere Vorgehensweise

So vermitteln wir professionell Ihre Immobilie:

Bewertung der Immobilie

m Marktwertermittlung

m Einfluss von
- Bodenrichtwerten

m Erstellen eines aussagekraftigen

Verkaufsexposés. Aufbereiten von:

- Fotos
- Zeichnungen
- Flurkarten

- Marktwerten - weiteren Unterlagen
- Vergleichswerten und
Erfahrungswerten. Die heilSe Phase!
m Erstellen von hochwertigen m Verkaufsabwicklung, Versand von

Objektfotos /360 Grad Fotos Exposés an Kaufinteressenten

®m Terminmanagement fur Vorort-
Besichtigungen

m Aufbereitung der m Beantwortung von Email Anfragen
Objektunterlagen — auch am Wochenende!

Objektaufbereitung

BESUCHEN SIE
UNS AUF UNSERER
WEBSITE ODER
AUF FACEBOOK

m Alle Informationen zu Ihren
Immobilien

Verlinkt mit den grof3ten
Immobilienbdrsen

Permanente Pflege der
Objektdaten

Hohe Zugriffszahlen

garantieren schnelle Erfolge

Selektive Auswertung von
Interessenten

Schnelle Bearbeitung von
Interessentenanfragen rund
um die Uhr

Professionelle Erstellung von
Exposés zu lhren Immobilien
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m Abgleich von Informationen mit
dem Verkaufer

Verkaufsabwicklung, der passende
Kunde ist gefunden!

m Koordination zwischen Verkaufer
und Kaufer

m UnterstUtzung fur die passende
Finanzierung mit unseren
Finanzierungspartnern

m Der Notartermin wird nach
Absprache abgestimmt




Und was wir versprechen,

garantieren wir Ihnen auch!

Bei dem Verkauf Ihrer Immobilie fallen viele Arbeiten an.
Wir garantieren Ihnen mit unserem Leistungsversprechen alles

zu tun um schnell und effektiv Ihre Immobilie zu vermitteln.

Marktbewertung mit Marktkennzahlen, Bodenrichtwerten
m Analyse der Marktsituation
m Aufnahme aller Daten fUr die Erstellung eines Exposés

m Erstellen und bearbeiten von Exposéfotos, sowie 360 Grad Fotos

fUr die Virtualisierung
m Auswerten /Bearbeiten / Einscannen von Objektunterlagen
m Exposé zur Voransicht fur Sie als EigentUmer
m Internetvermarktung auf den grof3en Portalen und sozialen Kandlen
m Aushang im Schaufenster sowie unserer Homepage
m Qualifizierung von Interessenten
m Terminierung von Besichtigungsterminen in Absprache mit Ihnen

m GefUhrte Innenbesichtigungen mit unseren Mitarbeitern
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m Verkaufskoordination zwischen Verkaufer und Kaufer immom

m Vermarktungsdisplays / Werbegalgen am Objekt nach Absprache

m Beauftragung eines Notars incl. Terminabsprache -~
guns P immonet.de

Wir sind Immobilien

m Unterstutzung des Kaufers bei der Finanzierungssuche

Wochen-
m UnterstUtzung bei Erstellung des Energieausweises Anzeiger

m Begleitung zur Beurkundung WAZ

m Buro taglich besetzt

m Wochenende Tel. Erreichbarkeit von 11.00 - 17.00 Uhr

® Innenbesichtigungen auch am Wochenende



Unser Marketing

Internet

In der heutigen Zeit findet ein groRer
Teil der Vermarktung tber das Inter-
net statt. Umfangreiche, aussage-
kraftige Exposés, mit zahlreichen Fo-
tos, sind in den Portalen hinterlegt.
Hier finden Sie selbstverstandlich lhr
Objekt in den wichtigen Internetpor-
talen.

Printmedien

Die Vermarktung in den regionalen
und Uberregionalen Printmedien
wurde in den letzten Jahren durch
das Internet stark verdrangt. Aber
auch hier werben wir fur Sie in
den regionalen Wochenzeitungen und
Uberregional in den Tageszeitungen.

ZU VERKAUFE

AuBBenwerbung

Ein weiteres wichtiges Instrument
der Vermarktung ist die AuBenwer-
bung Ihrer Immobilie.



...und warum er so wichtig ist!

Gut beraten ist bei Immobilienge-
schaften, wer einem leistungsfahigen
Makler einen Alleinauftrag erteilt.

Mit dem Makleralleinauftrag verpflich-
ten Sie den Makler fur die Vertrags-
laufzeit zu intensiven BemuUhungen,
um den gewUlnschten Kauf oder Ver-
kauf zu einem guten Abschluss zu
bringen. Zu den Aktivitaten des Mak-
lers zahlt etwa, dass er auf eigene Kos-
ten angemessene Werbemalinahmen
durchfihrt. Im Gegenzug verzichtet
der Auftraggeber darauf, andere Mak-
ler oder Dritte einzuschalten. Der
Makler stellt bei einem Alleinauftrag
sein ganzes Fachwissen, seine Verbin-
dungen und seine Marktkenntnisse

sowie seine Kenntnis der kompletten
Abwicklungsmodalitaten eines Immo-
biliengeschafts in den Dienst seines
Kunden.

Risiken ohne Makleralleinauftrag

Anders gestaltet sich die Situation
beim allgemeinen Auftrag. Dieser
verpflichtet einen Makler zu keinen
besonderen Aktivitaten, um den Auf-
trag voranzutreiben. Er kdnne einfach
abwarten, ob sich zufallig ein geeig-
neter Interessent meldet. Werden,
wie es bei Allgemeinauftragen immer
noch geschieht, verschiedene Makler
parallel beauftragt, riskiere der mog-
liche Kaufer, am Ende mehrmals die

volle Provision bezahlen zu mussen.
Zudem bestehe die Gefahr, dass eine
von mehreren Seiten angebotene Im-
mobilie ,zu Tode angeboten” werde.
So sei immer wieder festzustellen,
dass die gleiche Immobilie mehrfach
inseriert werde - teilweise sogar mit
unterschiedlichen Preisen. Dies las-
se weder das Objekt selbst, noch die
Verkaufsabsicht des Eigentlmers als
besonders vertrauenswurdig erschei-
nen.

Nur beim Alleinauftrag steht einem
Kunden die volle Maklerleistung zu.
Darauf sollte bei der immer kompli-
zierter werdenden Materie niemand
leichtfertig verzichten.



- 360 Grad virtuelles Marketing

m Noch vor der ,realen” Besichtigung, kann der Interessent das Objekt virtuell am Rechner besichtigen

m Besichtigungen rund um die Uhr

m Verlinkt mit den gréRten Immobilienportalen

m Hohe Zugriffszahlen garantieren schnelle Erfolge

| raumessenz

L™ Der innovative
Verkaufsbeschleuniger

Lediglich 2 von 10 Menschen konnen
sich einen leeren Raum mobliert vor-
stellen.

Homestaging optimiert das invididu-
elle Wohnambiente und ruckt Ver-
kaufsimmobilien professionell ins
rechte Licht. Das Objekt kann deut-
lich schneller einen Kaufer finden und
den bestmodglichen Verkaufspreis
erzielen. Umfragen unter US-Immo-
bilienmaklern haben ergeben, dass

Durch Homestaging konnen Immobilien
schnell & profitabel verkauft werden.

durch Homestaging eine Verkirzung
der Verkaufszeit um ein Drittel bis zur
Halfte und ein um 10 - 15 % hoherer
Verkaufspreis erreicht werden kann.

Wir arbeiten mit einer vom DGHR*
anerkannten Homestaging-Expertin
zusammen, die das Beste lhrer Im-
mobilie hervorhebt. Sprechen Sie
uns darauf an!

* Deutsche Gesellschaft fur Homestaging und

Redesign e.V.
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unsermakler GmbH

Sittardsberger Allee 101 - 47249 Duisburg
Tel: 0203-280989-0 - Fax: 0203-280989-9
E-Mail: info@unsermakler.de

Vertretungsberechtigter: Tanja Muller

Berufsaufsichtsbehérde: Ordnungsamt Stadt Duisburg,
Konigstralle 63-65, 47051 Duisburg

Handelsregister: Amtsgericht Duisburg
Handelsregisternummer: HRB 17213

Umsatzsteueridentifikationsnummer: DE237955366

Mitglied im ivd

www.unsermakler.de



